
講師  髙 橋 幸 司 先生 
 

今、全国で大人気の 

カリスマ講師 有限会社髙橋幸司の事務所、 取締役社長。価値負けしな い店・人づくりマン。 中小企業診断士。お客様に 「あなたの店がないと、私、 困っちゃう」と言わせる、 存在価値で負けない店づく りを指南。商売大好きオー ナーの店だけを一所懸命コンサルティングするかたわら、社員教育、マーケティングセミナー、創業塾、各種講演、執筆、ラジオでも活躍中。 1966 年福島県生まれ。 

 

 

 

 

 

商売は笑売だ 勝売だ！ 「商いの醍醐味」を満喫できるよう支援します！

各地の商店をよみがえらせた講師が客数・売上アップから持続的に商売を繁

盛させるヒントを解説します。 

日 時 平成 19 年9999 月19191919 日(水) 

         午後２時～午後４時午後２時～午後４時午後２時～午後４時午後２時～午後４時    

場 所 上山市商工会館 

上山市南町８－２１上山市南町８－２１上山市南町８－２１上山市南町８－２１    

参加料 無料 定員 50 名 
  

 

 

 

 

 

 

 

 

申込方法 ９月９月９月９月 12121212 日日日日((((水水水水))))までに、ＦＡＸか電話でお申し込みくださいまでに、ＦＡＸか電話でお申し込みくださいまでに、ＦＡＸか電話でお申し込みくださいまでに、ＦＡＸか電話でお申し込みください 
    

◆主催◆主催◆主催◆主催////上山市、東南村山商工会広域連携協議会（上山市商工会、山辺町商工会、上山市、東南村山商工会広域連携協議会（上山市商工会、山辺町商工会、上山市、東南村山商工会広域連携協議会（上山市商工会、山辺町商工会、上山市、東南村山商工会広域連携協議会（上山市商工会、山辺町商工会、

中山町商工中山町商工中山町商工中山町商工会）会）会）会）    

◆お問い合わせ◆お問い合わせ◆お問い合わせ◆お問い合わせ    

上山市（商工観光課）上山市（商工観光課）上山市（商工観光課）上山市（商工観光課）TEL 023TEL 023TEL 023TEL 023----672672672672----1111111111111111    FAX FAX FAX FAX     023023023023----672672672672----1112111211121112    

上山市商工会上山市商工会上山市商工会上山市商工会    TELTELTELTEL    023023023023----672672672672----2057 2057 2057 2057     FAXFAXFAXFAX    023023023023----672672672672----3916391639163916    

山辺町商工会山辺町商工会山辺町商工会山辺町商工会    TELTELTELTEL    023023023023----664664664664----5939 5939 5939 5939     FAX  023FAX  023FAX  023FAX  023----664664664664----5634563456345634    

中山町商工会中山町商工会中山町商工会中山町商工会    TELTELTELTEL    023023023023----662662662662----2207   FAX  0232207   FAX  0232207   FAX  0232207   FAX  023----662662662662----2073207320732073   ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ    ０２３－６７２－３９１６（上山市商工会）０２３－６７２－３９１６（上山市商工会）０２３－６７２－３９１６（上山市商工会）０２３－６７２－３９１６（上山市商工会）                                    申込申込申込申込締切日締切日締切日締切日    ９月１２日（水９月１２日（水９月１２日（水９月１２日（水））））    事業所名  電話  所 在 地  受講者名 ①               ② ＊ご記入いただいた個人情報は、セミナー運営以外の目的で使用することはありません。 

午後のチョットいっぷく時間、２時間くらいお午後のチョットいっぷく時間、２時間くらいお午後のチョットいっぷく時間、２時間くらいお午後のチョットいっぷく時間、２時間くらいお

出かけしませんか？出かけしませんか？出かけしませんか？出かけしませんか？    メモしなくともわかるメモしなくともわかるメモしなくともわかるメモしなくともわかる

平易な話で、皆さんが「そうだ、これならウチ平易な話で、皆さんが「そうだ、これならウチ平易な話で、皆さんが「そうだ、これならウチ平易な話で、皆さんが「そうだ、これならウチ

にもできそう」と、ガッテンのお話です。髙橋にもできそう」と、ガッテンのお話です。髙橋にもできそう」と、ガッテンのお話です。髙橋にもできそう」と、ガッテンのお話です。髙橋

講師いわく「小さな店の業績アップ事例をわか講師いわく「小さな店の業績アップ事例をわか講師いわく「小さな店の業績アップ事例をわか講師いわく「小さな店の業績アップ事例をわか

りやすくお話します」りやすくお話します」りやすくお話します」りやすくお話します」    

－講演内容－ 

○存在価値で負けない店とは○存在価値で負けない店とは○存在価値で負けない店とは○存在価値で負けない店とは        

○事例に学ぶ客数・売上アップの秘訣○事例に学ぶ客数・売上アップの秘訣○事例に学ぶ客数・売上アップの秘訣○事例に学ぶ客数・売上アップの秘訣    

（ た か は し ・ こ う じ ）（ た か は し ・ こ う じ ）（ た か は し ・ こ う じ ）（ た か は し ・ こ う じ ）    

参 加 申 込 書参 加 申 込 書参 加 申 込 書参 加 申 込 書    


